
物件売却に際しましては「ACマーケティング」をご活用ください。

弊社では、20数年にわたる購入データストックをベースに、物件毎に「ACマーケ

ティング」を行い、最適な売却方法のご提案をいたします。「オフィス」「店舗」

「土地」「区分マンション」「戸建住宅」など不動産の用途毎に最適な売却方法は

異なります。不動産の売却は「お見合い」と同じです。完全オープンにすれば「最

高価」での売却が可能なわけではありません。マーケットを熟知した「仲人」に是

非お任せくださいませ。

最適な購入を行う際には「ACマーケティング」をご活用ください。

弊社では、主として事業用・投資用不動産の潜在的売却物件のデータが重厚にござ

いますので、買主様の条件に最も近い不動産のご紹介が可能です。

特定の立地を希望される企業様、収益適格物件を希望される投資家様につきまして

は、バイヤーズエージェント業務を提供しております。

希望される特定条件に合致する不動産をリサーチのうえ、弊社が当該対象物件所有

者様にアプローチし、購入条件の調整をさせていただきます。

弊社は、バイヤーズエージェント業務を提供しております。
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